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Le salon de I'événementiel
professionnel du Grand Ouest

La Cité des Congres de Nantes




SO EVENEMENTS : LE RENDEZ-VOUS DE LA FILIERE
EVENEMENTIELLE DEPUIS 2005

QUE SO EVENEMENTS ?

100

EXPOSANTS

sur le salon (lieux, agences,
traiteurs, prestataires
techniques...)

23S

RENDEZ-VOUS

par exposant en moyenne sur 2 Jours

LES
DESTINATIONS

Loire Atlantique et Bretagne

10
ATELIERS &
CONFERENCES

autour de sujets et
actualités de l'événementiel

{050
VISITEURS

locaux,nationaux et
internationaux
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SOIREE PRESTIGE

2500

RDV PROGRAMMES

RDV pré-programmes

e UN SALON : démonstration des dernieres tendances,
des nouveautés du secteur, des ateliers & conférences.

* UN WORKSHOP : des rendez-vous préprogrammes

entre visiteurs et exposants.

« UN MOMENT DE DECOUVERTE de la région gréce
a des éductours pour une mise en avant des destinations du

Grand Ouest.

DEUX PROFESSIONNELS SE SONT ASSOCIES.

Beneficiez des compeétences d’organisateurs de salons et de
rencontres professionnelles.
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Tangram :
Spécialiste reconnu dans I’organisation de salons et Agence créée en 2006, speaallsee dans la promotion
&diteurs de guides professionnels et grand public. du tourisme d’affaires et leader dans l'organisation de

workshop en France.
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A QUI S’ADRESSE SO EVENEMENTS ?

EXPOSANTSH

SO événements est destiné a une palette tres large de prestataires de ’evenementiel et du tourisme d’affaires souhaitant promouvoir leur activite aupres

d’organisateurs d’événements locaux, nationaux et internationaux invites sur 'événement.

PROFILS DES EXPOSANTS

Y H()TE!.S& - ~_ LIEUX
CHAINES HOTELIERES EVENEMENTIELS
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DESTINATIONS

|— CENTRES DE CONGRES

Chiffres issus de SO Evéenements Bordeaux 2020 WWW.soevenements.com



A QUI S’ADRESSE SO EVENEMENTS ?

*

VISITEURS

SO évéenements accueille des Hosted Buyers (issus en majorité de France, entreprises et agences out going) et des visiteurs régionaux. Le salon rassemble

a la fois des décideurs (PDG, trésoriers, secrétaires genéraux, directeurs de la communication, du marketing, de 'evenementiel...) et des prescripteurs
(responsables de communication, marketing, et événementiel ou encore assistantes de direction).

TYPOLOGIES D’EVENEMENTS ORGANISES PAR

LES HB DE SO EVENEMENTS

Convention

Congrés
Congress

Soirée /Event  Incentive

* Chiffres issus de SO Evénements Bordeaux 2020

Séminaire  Team Building Workshop

www.soevenements.com

PROFILS DES HOSTED BUYERS

AGENCES “
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|— ASSOCIATION/FEDERATION

l_ CORPORATE

BUDGET DES EVENEMENTS

PLUS DE 5 000K€ j

ENTRE 500 ET 5 000K€E ENTRE 0 ET 500K€
[ - 1




022 : AVENIR ET INNOVATION

® Un village Start-ups & Innovation
O Des avants-premieres
O Plus de quinze start-ups presentees

O Nouvelles technologies & Digital

® Des espaces conviviaux

O Un espace de restauration pendant les
dejeuners en plein coeur de la Cité des
Congres

O Un «Bar clandestin» pour deguster des
splrltueux et des prodmts regionaux.

O Une soiree VIP

© Des rencontres avec des top-acheteurs régionaux et nationaux
O RDV preprogrammeés entre acheteurs et exposants

O 650 visiteurs nationaux

© 2500 rdv

© Des Eductours proposés a nos acheteurs

® Des Ateliers-Conferences

O Experts de l'evenementiel et de I'economie locale. Preparer
'évenementiel de demain

O Des «pitchs» ou ateliers, proposées aux destinations et certaines
marques qui soqha_ntent se mettre en avant en invitant des prospects
ou decideurs regionaux et nationaux avec un espace convivial a
proximite (degustation des produits de la destination, vins, cafe ...)




UNE CAMPAGNE DE COMMUNICATION MASSIVE

ampagnes regionales d'invitation aupres
Campag g les d’invitat p

De 7 000 contacts.
= 'F Campagnes nationales et internationales
=-- o __ - aupres de plus de 30 000 organisateurs
EG‘ in LOJ d’evenements.
RESEAUX Dee b - .
SlTES INTERNET SOClAUX es breves et neyvs sont ega ement mises
SPESC'AL'SES en place sur les réseaux sociaux (Facebook,
Linkedin, Instagram, Twitter ...).
EWSL'ETT% Chaque exposant disposera d’un kit de
— communication, pour donner rendez-vous
— a ses clients ou prospects sur evenement
(invitation personnalisee, signature mail...).
MAILING NEWSLETTER
o GUIDES ERESSE'
EVENEMENTIELS SPECIALISEE

www.soevenements.com



RENDEZ-VOUS LES 12 ET 13 MAI 2022

JOURS POUR

ECHANGER, SINFORMER ET DECOUVRIR

1 Planning de rendez-vous d’affaires par exposant
Des Ateliers et conferences
Des villages pour chaque destination

Des eductours en Loire Atlantique et e of % '_ e Al 'l"_'::_ P e Ry Y B kg
Bretagne ' : ; .o : L :

Des rendez-vous inverses
2 Dejeuners

1 Soiree de Gala

Bar clandestin

Espace Pitch
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@ & @& @ ESRDV D'AFFAIRES

comment sont sélectionnés les visiteurs

Comment fonctionnent les RDV d’affaires ? ‘ o
de SO Evénements ?

* Trendez-vous toutes les 18 minutes. « Chaque visiteur (Hosted Buyers ou Visiteur

e ) simple) recoit en amont une invitation.
* RDV planifies sur une plateforme en ligne.

» Un formulaire en ligne permet de

* Acces a la liste des Hosted Buyers et a leurs projets pour les exposants : présélectionner les participants.

. o
3 semaines avant ['événement. - Chaque participant est ensuite contacté par

une équipe d’experts, afin de valider leur

. .. . — , ¢ .
Les Hosted Buyers choisissent les exposants en fonction de orofil, selon les critéres de sélection suivant : .

leurs besoins.
> Projets a venir
* Les exposants sélectionnent les Hosted Buyers qui les

. > Nombre & types d’événements passes
Interessent.

> Fonction

* Planning définitif envoyé par mail 3 jours avant le

| . et ] . . > Budget
salon puis remis le jour J en version papier.



S0 EVENEMENTS

NOS OFFRES : |

RDV AVEC LES TOP-ACHETEURS

Bénéficiez de rendez-vous préprogrammés avec les top-acheteurs régionaux et nationaux sur
les deux jours de salon.

2400 EUROS HT 3400 EUROS HT

www.soevenements.com



PAUSE GOURMANDE POUR
VOTRE PITCH

- CAFE ET THE
- MINI-VIENNOISERIES
-EAUX ET JUS DE FRUITS

PITCH POUR PRESENTER
VOTRE OFFRE

- 25 MIN DE PRESENTATION
ET DECHANGES AVEC LES
HOSTED BUYERS

- MICROS, ECRAN &
SONORISATION

00 EUROS HT/PITCH

S0 EVENEMENTS

NOS OPTIONS :

DEJEUNERS ET SOIREE
POUR 1 PERSONNE
SUPPLEMENTAIRE

- COCKTAILS DEJEUNATOIRES POUR
LES 2 JOURNEES DU SALON AU
CCEUR DU STADE

- BOISSONS A DISCRETION
-SOIREE VIP DANS UN LIEU UNIQUE

250 EUROS HI/ |
PERSONNE SUPPLEMENTAIRE

www.soevenements.com

ESPACE SUPPLEMENTAIRE

SI BESOIN D’ESPACE
SUPPLEMENTAIRE POUR
PLUS D’EXPOSITION, VOIR

AVEC L'ORGANISATION
(200€ HT/M2)
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NOTRE EQUIPE COMMERCIALE
A VOTRE SERVICE :
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Raphaél FONTANA Anne Lise LEVITRE Morgan MORIZET Paul AMIET
0556012004 01 75 62 20 38 01 75 62 20 40 06 26 49 29 34
raphael@soevenements.com anne-lise@soevenements.com morgan@soevenements.com paul@soevenements.com
A i
TA;l:RAM M::i
WWW.soevenements.com &Com 1



